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TUber mich .
T WarumStartUps

' Meine Partner allgemein

{ Partner fur DevOps
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Peter Holovics

Unternehmensberater Marketing & Vertrieb
Vertriebserfahrung im Bereich Telekom und IT

Ich verfuge Uber umfangreiche Erfahrung im Verkauf und der Beschaffung von‘)ﬁﬁSystemen W.
-Komplettlésungen fur Datenbanken (traditionelle und Big Data Lésungen), CRM, und Bl.

Meine Erfahrung aus Marketingzw. I'FProjekten macht mich zum kompetenten Ansprechpartner in Bezug die
Entwicklung und Optimierung von Vertriebsprozessen bzw. die Schaffung von l6sungsorientierten .zessen zZwischg
Kunden und Lieferanten.

Diese Erfahrungen konnte ich in Unternehmen unterschiedlichster Grol3e, wie Verbund, Ericsson, Tera
Center Start Up sowie firr unterschiedliche Branchen wie EVU, Telekom, Banken oder Handel samm

atagOder einem Call Wohnort

C Mebhr als 30 Jahre Vertrieb Friihere Verantwortlichkeiten und Aufgaben
C Mebhr als 11 Jahre Einkauf C Einkauf EVU Telekemnd IFAnlagen
C 2 Jahre Marketing untflarCom C Account Executive Telekom und IT
C In viele I'TProjekten involviert, wie z.B.: (. Sales Manager Telekom
A Einfuhrung einer Mainframbasierenden ' Business Development Manager Telekom und IT
Workflow-Losung zur Unterstiitzung des
Beschaffung®rozesses L MarComManager Telekom
A SAP REinfiihrung, (. Geschéftsfuhrer Call Center
A B2B CRMLosung von Update Marketing C AufsichtsratsvVorsitzender CRANSW-Unterne
A B2BCRM | adzy3 @2y aA ONE a2 Fahigheites vl ya 0a o Digitalisienung
A B2B CRML6sung von Salesforce C Gesamtheitliches Verstandnis fur IT & Busipgs®rderungen

Analytics

C Ergebnisorientiert

C Hohe Verhandllggskompetenz




WarumStartUp$& ﬂ

Digitalisierung zu gUnstigere”Kosten,
Dynamischere Entwicklung von Anforderu
Reduzierte Komplexitat,
'Mehr Transparenz,
'Agile Zusammenarbeilt,
'Hohere Flexibilitat,
'Offener, zielorientierter Know How Transfer,
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én und Losungen,
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Partner 4 Analytics End tc

+Cloud
*DBMS (SQL, Hadoop,
Kafka, etc.)

eBusiness & Use Cases eData Ingestion : *Application
sBusiness & Technik- eData Model . Performance
Anforderungen sGovernance ‘ *Managed Services
sSpezifikationen sAnalytic Tools sTraining

*Bl-Tools

sDevelopment

sTraining

ektur bis zufdanaged ServiCES Jraining

orzetta Fokus Analytics, Technologieabhangige Services vom Business Case tiber Arc

Fokus SQMPRDWH, Exaselechn., Services von ostert:

Fokus Enterprise Automation

ertretung inkl. ana%ed Service.s und Training
| |

q)kus ETL/Data Ingestion inkl. Managed Seryices und Training



























































































