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Vorstellung allgemein

¶Über mich

¶Warum StartUps

¶Meine Partner allgemein

¶Partner für DevOps
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Vertriebserfahrung im Bereich Telekom und IT

Ich verfüge über umfangreiche Erfahrung im Verkauf und der Beschaffung von Telekom- und IT-Systemen bzw. 

-Komplettlösungen für Datenbanken (traditionelle und Big Data Lösungen), CRM, und BI. 

Meine Erfahrung aus Marketing- bzw. IT-Projekten macht mich zum kompetenten Ansprechpartner in Bezug auf die 

Entwicklung und Optimierung von Vertriebsprozessen bzw. die Schaffung von lösungsorientierten Prozessen zwischen 

Kunden und Lieferanten.

Diese Erfahrungen konnte ich in Unternehmen unterschiedlichster Größe, wie Verbund, Ericsson, Teradata  oder einem Call 

Center Start Up sowie für unterschiedliche Branchen wie EVU, Telekom, Banken oder Handel sammeln.

Peter Holovics
Unternehmensberater Marketing & Vertrieb

Wohnort

Gumpoldskirchen bei Wien

Österreich

Fokus

Begleitung von Start-Ups

Fokus Technologie und Dienstleistungen

Data Management
Eco-System
Digitalisierung

Analytics

Ç Mehr als 30 Jahre Vertrieb

Ç Mehr als 11 Jahre Einkauf

Ç 2 Jahre Marketing und MarCom

Ç In viele IT-Projekten involviert, wie z.B.:

Á Einführung einer Mainframe-basierenden 
Workflow-Lösung zur Unterstützung des 
Beschaffungs-Prozesses

Á SAP R3-Einführung, 

Á B2B CRM-Lösung von Update Marketing 

Á B2B CRM-[ǀǎǳƴƎ Ǿƻƴ aƛŎǊƻǎƻŦǘ Ϧ5ȅƴŀƳƛŎǎά

Á B2B CRM-Lösung von Salesforce

Fähigkeiten

Ç Gesamtheitliches Verständnis für IT & Business-Anforderungen 

Ç Ergebnisorientiert

Ç Hohe Verhandlungskompetenz

Frühere Verantwortlichkeiten und Aufgaben

Ç Einkauf EVU Telekom- und IT-Anlagen

Ç Account Executive Telekom und IT

Ç Sales Manager Telekom

Ç Business Development Manager Telekom und IT

ÇMarComManager Telekom

Ç Geschäftsführer Call Center

Ç Aufsichtsrats-Vorsitzender CRM-SW-Unternehmen



WarumStartUps?

¶Digitalisierung zu günstigeren Kosten,

¶Dynamischere Entwicklung von Anforderungen und Lösungen,

¶Reduzierte Komplexität, 

¶Mehr Transparenz,

¶Agile Zusammenarbeit,

¶Höhere Flexibilität,

¶Offener, zielorientierter Know How Transfer,

¶YŜƛƴ α±ŜƴŘƻǊ [ƻŎƪάΦ
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Partner 4 Analytics End to End

Fokus Analytics, Technologie-unabhängige Services vom Business Case über Architektur bis zu Managed Services und Training

Fokus SQL-MPP-DWH, Exasol-Techn., Services von österr. Vertretung  inkl. Managed Services und Training

Fokus Enterprise Automation

Fokus Software Automatisierung, z.B. Deployment, Development

Fokus Application Performance Monitoring

Fokus Datenqualität KI

Fokus ETL/Data Ingestion inkl. Managed Services und Training
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